HBI Fenster + Turen. Immer ein Lichtblick.

Die HBI Holz-Bau-Industrie GmbH & Co. KG ist ein fuhrender, traditionsreicher
Hersteller von Fenstern und Haustlren aus Holz, Kunststoff und Aluminium.
Unsere Kernkompetenzen liegen in der Entwicklung, der Herstellung und dem
Vertrieb qualitativ hochwertiger Produkte fur anspruchsvolle Kunden der Bau-
branche und Gebaudesanierung. Die Produkte werden bundesweit und in den
europaischen Nachbarlandern tUber den qualifizierten Fachhandel vertrieben.

Zum nachstmoglichen Termin suchen wir Dich als

Gebietsverkaufsleiter im AufRendienst (m/w/d)

Gebiet Hamburg, Mecklenburg-Vorpommern, Schleswig-Holstein

fur eine unbefristete Festanstellung.

Wir bieten Dir:

e Einen sicheren und langfristig angelegten Arbeitsplatz

¢ Eine attraktive Vergutung inkl. Weihnachts- und Urlaubsgeld
e Eine unbefristete Festanstellung

e 30 Tage Urlaub

e Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

* Flexible Arbeitszeiten

e \Weiterbildungsmaoglichkeiten

e Corporate Benefits

e Mitarbeiterrabatte auf alle Produkte aus eigener Herstellung
e Gesundheitsmanagement

Worauf Du dich freuen kannst:

e Eigenverantwortliche und personliche Betreuung unserer etablierten Fachbetriebe.

e Fachkompetente Beratung von Architekten, Bautragern und WWohnungsbau-
gesellschaften zu unseren Produktlosungen.

e Aktive Neukundenakquise und strategischer Ausbau des bestehenden Kunden-
netzes durch die Umsetzung effektiver Vertriebs- und Marketingaktivitaten.

e Kontinuierliche Marktbeobachtung und Wettbewerbsanalyse zur selbststandigen
Erarbeitung von MalRnahmenplanen.

¢ Planung und Umsetzung malRgeschneiderter VerkaufsforderungsmalRnahmen
in enger Zusammenarbeit mit unseren Fachbetrieben sowie internen Teams
(Marketing, Entwicklung, Innendienst).

e Technische Klarung und Erstellung von Detailanforderungen in Kooperation mit
unserem technischen Innendienst.

Dein Profil:

e Erfolgreich abgeschlossene technische Ausbildung (z.B. Techniker/Meister) oder
ein technisches/wirtschaftliches Studium.

e Berufserfahrung im Auliendienst/Vertrieb, idealerweise in der Fenster-, Bau-
oder Baunebengewerbe-Branche.

e Ausgepragtes vertriebliches Denken und Handeln mit klarer Kunden-, Losungs-
und Abschussorientierung.

e Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick und Begeisterungsfahigkeit
gepaart mit einem freundlichen und verbindlichen Auftreten.

¢ Eine selbststandige, proaktive und verantwortungsbewusste Arbeitsweise,
die Du mit Freude anwendest.

Wenn Du neue Herausforderungen und Gestaltungsspielraume suchst, freuen wir
uns auf Deine aussagefahigen Bewerbungsunterlagen. Die gebotene Vertraulich-
keit sichern wir Dir selbstverstandlich zu.
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